Wymagania edukacyjne z przedmiotu ,,Ekonomika ”

Nazwa dzialu Wymagania Wymagania Wymagania Wymagania Wymagania

programowego konieczne (2) podstawowe (3) rozszerzajace (4) dopelniajgce (5) wykraczajace(6)

Narzedzia Uczen: Uczen: Uczen: Uczen: Uczen:

aktywizacji -potrafi podac¢ pojecie -wymienia pojecie -potrafi opracowac -okresla strategie cenowe | -samodzielnie 1 tworczo

sprzedazy marketingu dystrybucji strukturg organizacji -potrafi przeprowadzié rozwija swoje
-wymienia podstawowe | -rozrdznia funkcje marketingu z negocjacje cenowe zainteresowania,
narzgdzia marketingu dystrybucji uwzglednieniem dziatania | -potrafi dobra¢ kanaly -biegle postuguje sig
-potrafi klasyfikowac -okresla znaczenie podmiotu gospodarczego |dystrybucji do dziatalnosci |zdobytymi
produkty wedtug marketingu w dzialalnosci | -potrafi opracowac jednostki potrafi postuzy¢ | wiadomos$ciami uzywajac
kryteriow podmiotu gospodarczego | projekt wprowadzenia si¢ srodkami technicznymi |terminologii fachowe;,
marketingowych -wymienia etapy nowego produktu na stosowanymi w oraz proponuje

-okre$la zwiazek migdzy
narzgdziami marketingu
-okre$la miejsce i
funkcje cen w strukturze
marketingu

-wymienia pojecie
negocjacji

-wymienia pojgcie
promocji

-wymienia instrumenty
promocji

-rozrdznia funkcje i
strategie promoc;ji
-potrafi

programu promocji
-okresla znaczenie
promocji w dzialalno$ci
marketingowe;j
-wymienia formy
promocji sprzedazy

rynek

-okresla etapy cyklu zycia
produktu

-potrafi scharakteryzowac
instrumenty promocji
-potrafi wskazac¢ roznice
pomigdzy strategiami
promocji

-potrafi dobra¢ narzedzia
promoc;ji

-potrafi zaplanowac
kampani¢ promocyjna dla
okreslonych produktow

dziatalnosci marketingowej
-potrafi oceni¢ skuteczno$¢
zastosowanych $rodkoéw
reklamy

- potrafi przeprowadzi¢
analize SWOT dzialan
marketingowych

-potrafi okresli¢ wptyw
dzialan marketingowych na
wynik finansowy
przedsigbiorstwa

rozwiazania nietypowe,
- wykazuje szczegodlne
zainteresowanie
przedmiotem i tematyka
omawiana na zajeciach,
- jest bardzo aktywny na
lekcji




Dokumentacja
sprzedazy

Operacje w obrocie
zagranicznym

scharakteryzowacé etapy
programu promocji

-wymienia dokumenty
podstawowe stosowane
w obrocie towarowym z
zagranica

-wymienia rodzaje faktur
stosowanych w handlu
zagranicznym
-wymienia dokumenty
pomocnicze stosowane w
handlu zagranicznym,
np. $wiadectwo
pochodzenia towaru
-wymienia dokumenty
dotyczace nawiazania
transakcji

-potrafi wyjasni¢ pojecie
dostawy
wewnatrzwspolnotowej -
potrafi wyjasni¢ pojgcie
nabycia
wewnatrzwspolnotowego
-potrafi wyjasni¢ pojecie
handlu zagranicznego
-potrafi wyjasni¢ pojgcie

-rozroznia dokumenty
sktadowe

-wymienia dokumenty
przewozowe
-rozr6znia dokumenty
ubezpieczeniowe
-wymienia dokumenty
zwigzane z zamoOwieniem
towaru, produktu
-wymienia dokumenty
zwiazane z dostawa
towaru, produktu

-potrafi wyjasnic¢ istotg
strefy wolnego handlu

- wymienia podmioty
gospodarcze
uczestniczace w handlu
zagranicznym

-wyjasnia wskaznik terms
of trade

-potrafi scharakteryzowac
dokumenty handlowe
-potrafi scharakteryzowac
dokumenty przewozu w
transporcie morskim,
srédladowym, ladowym 1
lotniczym

-omawia polityke ochrony
konsumenta

-wyjasnia znaczenie
polityki konkurencji
-potrafi zinterpretowac
wskaznik terms of trade
-potrafi scharakteryzowac
warunki przeprowadzania

-potrafi wskazac¢ rdznice
pomigdzy dokumentami
przewozu w zalezno$ci od
rodzaju transportu
-potrafi scharakteryzowac
dokumenty
ubezpieczeniowe
-sporzadza dokumenty
zZwiazane z procesem
sprzedazy, np. oferte,
fakturg, dokumenty
potwierdzajace 1
korygujace sprzedaz

-okresla swobody rynku
Unii Europejskiej
-okresla terms of trade na
podstawie danych
liczbowych -potrafi
zastosowac
migdzynarodowe zasady

-samodzielnie 1 tworczo
rozwija swoje
zainteresowania, biegle
postuguje si¢ zdobytymi
wiadomo$ciami uzywajac
terminologii fachowej,
oraz proponuje
rozwiazania nietypowe,
- wykazuje szczegodlne
zainteresowanie
przedmiotem i tematyka
omawiang na zajgciach,
- jest bardzo aktywny na
lekeji

-posiada dodatkowa
wiedze znacznie
wykraczajaca poza
program nauczania,
samodzielnie i tworczo
rozwija swoje
zainteresowania,
-biegle postuguje si¢




importu, eksportu,
handlu tranzytowego

- Wymienia operacje w
obrocie zagranicznym

- potrafi wyjasni¢
znaczenie transakcji w
obrocie zagranicznym

- okres$la przedmiot
transakcji w handlu
zagranicznym
-wymienia transakcje w
handlu zagranicznym
-wyjasnia pojecie ceny,
kontraktu, reklamacji

- wymienia podstawowe
elementy kontraktu

- wyjasnia pojecia:
waluta ceny, waluta
ptatnosci

-wyjasnia pojecie kursu
walut

-wyjasnia pojecie rdznic
kursowych dodatnich 1
ujemnych

-wymienia pojgcie cla
-wymienia rodzaje cet

-wymienia czynnosci
zwigzane z
przygotowaniem
transakcji eksportowej
- rozréznia reguty
warunkow sprzedazy
okreslone w
INCOTERMS
-rozrdznia zasady
sporzadzania kalkulacji
eksportowe]
-wymienia czynnosci
zwigzane z
przygotowaniem
transakcji importowej
-wymienia czynnos$ci
realizacji transakcji
importowej

-rozroznia formy
rozliczen w obrocie
zagranicznym
-wyjasnia pojecie stawki
celnej, taryfy celnej
rozrdznia rodzaje taryf
celnych

transakcji w handlu
zagranicznym
-rozrdznia rodzaje cen
stosowanych w handlu
zagranicznym

-potrafi zastosowac tabele
kursowa przy przeliczaniu

walut

-potrafi obliczy¢ dodatnie
1 ujemne roznice kursowe
-potrafi rozroznia etapy
transakcji eksportowej 1
importowej

-potrafi wskazac¢ roznice
migdzy poszczegdlnymi
rodzajami cet

-potrafi wskazac
preferencje celne

-potrafi wskazad
mechanizm dziatania cta

przy umowach kupna-
sprzedazy

-sporzadza kalkulacjg
kosztu jednostki towaru
-potrafi scharakteryzowac
rozliczenia dewizowe i
bezdewizowe

-rozrdznia metody
obliczania cta

-potrafi analizowac¢ efekt
wprowadzenia cta
-potrafi przeprowadzi¢
ekonomiczna analizg cla

zdobytymi
wiadomos$ciami uzywajac
terminologii fachowe;j,
oraz proponuje
rozwiazania nietypowe,

- wykazuje szczegblne
zainteresowanie
przedmiotem i tematyka
omawiang na zaj¢ciach,

- jest bardzo aktywny na
lekcji,

-wykonuje zadania
dodatkowe, samodzielnie
doskonali swoje
umiej¢tnosci 1 szuka
informacji, jest obecny
prawie w 100% na
zajeciach, pomaga innym
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